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1. Краткое резюме

 OLYVENRA LTD — зарегистрированная в Великобритании компания, предоставляющая услуги стратегического 
консультирования и доступа к рынкам организациям, которым нужен надёжный, соответствующий требованиям 
и коммерчески дисциплинированный маршрут на отдельные международные рынки.

 Компания работает в обороне и безопасности, передовых технологиях и технологиях двойного назначения, 
здравоохранении, промышленных цепочках поставок, цифровой трансформации и международной торговле.

 OLYVENRA не является производителем или неконтролируемым торговым посредником. Компания 
поддерживает законное развитие бизнеса, стратегический поиск поставщиков, институциональное 
взаимодействие, подбор партнёров и структурированное коммерческое представительство.

2. Стратегическое позиционирование

 Группа стратегического доступа к рынкам и развития бизнеса в оборонном секторе.
 Мы объединяем промышленность, организации, работающие с государственным сектором, поставщиков, 

покупателей и технологические компании посредством контролируемого, документированного и 
ориентированного на отношения развития бизнеса.

 Наша модель сочетает международный доступ к рынкам, коммерческую аналитику, знание закупок, приоритет 
комплаенса и развитие долгосрочных партнёрств.

3. Ключевые возможности

 Доступ к рынкам обороны и безопасности и развитие стратегических партнёрств.
 Поддержка цепочек поставок в аэрокосмической отрасли, технологиях двойного назначения и передовом 

производстве.
 Картирование государственных, институциональных и публичных закупочных возможностей.
 Развитие каналов дистрибьюторов, реселлеров, агентов и коммерческих представителей.
 Стратегический поиск поставщиков, их идентификация и документированное сопровождение закупок.
 Здравоохранение, медицинские поставки, позиционирование платформы OLYMEDICA и развитие бизнеса в 

регулируемых секторах.
 Цифровая трансформация, ИТ-консалтинг, автоматизация и подбор технологических партнёров.
 Корпоративная документация, координация комплексной проверки и контролируемые рабочие процессы.
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4. Оборона и безопасность

 OLYVENRA поддерживает компании, которые стремятся понимать, находить и развивать возможности в 
обороне, безопасности, аэрокосмической отрасли и технологиях двойного назначения.

 Поддержка может включать анализ рынка, картирование партнёров, поиск поставщиков и производителей, 
стратегию представления сторон, подготовку документов и коммерческую подготовку к работе с 
государственным сектором.

 Запросы в сфере обороны и технологий двойного назначения проходят комплаенс-процесс, который может 
включать санкционный контроль, проверку экспортных ограничений, классификацию продукции, уточнение 
конечного использования, проверку лицензий и квалифицированную юридическую консультацию.

 OLYVENRA вправе отклонить неполный, незаконный, неподходящий, высокорисковый запрос или запрос за 
пределами профессиональной компетенции компании.

5. Как мы работаем

1. Определение требования — Уточняем продукт, услугу, рынок, профиль покупателя, юрисдикцию, срочность и 
уровень документации.

2. Квалификация — Проверяем надёжность контрагента, цель, сведения о собственности, чувствительность и 
индикаторы риска.

3. Картирование рынка и партнёров — Определяем реалистичные маршруты доступа, потенциальных 
партнёров, институциональные каналы и закупочные пути.

4. Контролируемое взаимодействие — Управляем представлением сторон, обменом документами, 
сопровождением и коммерческой коммуникацией.

5. Долгосрочное развитие — Поддерживаем непрерывность партнёрства, отслеживание возможностей, 
управление отношениями и планирование роста.

6. Корпоративные данные

 Компания, зарегистрированная в Великобритании: OLYVENRA LTD / № 17227691.
 Зарегистрированный офис: 71-75 Shelton Street, Covent Garden, London WC2H 9JQ, United Kingdom.
 SAM.gov UEI: PJL9G1GFZA24 | NCAGE: U2J37 | UNGM: 1229457 | D-U-N-S: 234844385.
 ICO: ZC160833 | Электронная почта: info@olyvenra.com | Сайт: olyvenra.com.
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7. Комплаенс и управление

 OLYVENRA применяет соразмерный риск-ориентированный подход к чувствительным секторам, 
контролируемым требованиям, технологиям двойного назначения, институциональным покупателям и 
трансграничной торговле.

 Связанные с обороной, санкционно чувствительные и высокорисковые запросы не рассматриваются как 
обычные коммерческие обращения. До начала существенного взаимодействия могут применяться требования к 
документации, одобрению и комплексной проверке.

 Коммерческие соглашения, тарифы, условия комиссий, положения о запрете обхода сторон, планы 
непрерывности бизнеса и чувствительные операционные документы являются контролируемыми и не доступны 
для публичного скачивания.

8. Кого мы поддерживаем

 Производителей и владельцев продукции, которым нужен выход на международные рынки или коммерческое 
представительство.

 Компании обороны, безопасности, аэрокосмической отрасли и технологий двойного назначения, которым 
требуется развитие партнёров или поддержка доступа к рынкам.

 Компании здравоохранения, медицинского и регулируемого секторов, которым нужны надёжные коммерческие 
каналы.

 Технологические компании, которым нужны ИТ-услуги, цифровая трансформация, автоматизация или партнёры 
по внедрению.

 Покупателей, учреждения и закупочные команды, которым нужны надёжные поставщики и структурированная 
поддержка закупок.

9. Почему OLYVENRA

 Профессиональная корпоративная структура, зарегистрированная в Великобритании и ориентированная на 
международные рынки.

 Межотраслевые возможности в обороне, технологиях, здравоохранении, промышленности и торговле.
 Модель взаимодействия с учётом комплаенса для контролируемых или чувствительных требований.
 Практический подход к доступу на рынок, ориентированный на измеримые коммерческие результаты.
 Развитие стратегической сети вместо разового представления сторон.

Контроль документа: актуальная версия публикуется на olyvenra.com. Несанкционированное изменение или вводящее в 
заблуждение распространение запрещены.
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